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Hej!

Mitt namn ar Christoffer aven kand som Mr. LinkedIn och jag har lang erfarenhet med att
hjalpa professionella att utnyttja digitala plattformar battre och bli mer relevanta for var nya
digitala tidsalder.

Och en av de basta plattformarna for professionella ar idag LinkedIn, har har jag hjalpt
1000-tals professionella med att bemastra LinkedIn for att utveckla sin karriar, fa ett stérre
business-natverk och skapa flera affarsmojligheter, jag har aven jobbat med och hjalpt manga
av de tyngsta profilerna i Skandinavien for att bygga Tankeledarskap med hjalp av LinkedIn!

Detta sager jag inte for att skryta om mig sjalv...
Utan for att forsakra dig om att du ar i ratt hander.

Nar vi jobbar med Tankeledarskap och LinkedIn sa ar faktiskt webinarier det kraftfullaste
konverteringsverktyget vi har!

Jag vet att det du kommer lara dig ifran oss kommer ge dig extremt goda resultat nar det
galler LinkedIn och hur vi effektivt anvander denna affarsplattform, det spelar ingen roll om
du ar nyborjare eller en valdigt avancerad anvandare vi har natt for alla! @
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Kundreferens:

Thomas Moens natverk har snart vaxt till 20,000 foljare pa LinkedIn!

Det ar alltid lika inspirerande att fa hjalpa andra att anvanda LinkedIn for att na ut till nya
affarsmojligheter, bade kdnda experter som Thomas Moen och sjalvklart alla andra ocksa.

Detta visar annu en gang att vara processer och tekniker funkar for alla som vill lyckas med
LinkedIn! ;)

Nordens ledande Facebook annonsexpert Thomas Moen berattar i videon under hur han
lyckades med LinkedIn!

Se och bli inspirerad av videon héar under:

Hej mitt namn ar Tomas Moen och jag driver Moen & Co
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Introduktion till LinkedIn:

Det som ar unikt med LinkedIn ar att det ar fokus pa det professionella. Det |ater oss skapa
positioner och anvanda LinkedIn pa ett helt annat satt. Med hjalp av LinkedIn kan vi skapa
natverksmojligheter, samarbetsmojligheter, kunder, ja vad du nu an vill uppna professionellt.

Baserat pa den utvecklingen som vi pa LinkedKurs sett de senaste aren, har vi just nu ett
guldlage att marknadsfora vara personliga varumarken och bygga unika positioner som
experter innanfor ett omrade.

Detta kallar vi for din Tankeledarskap.

Anledningen till detta guldlage &r helt enkelt att det an sa lange ar lite konkurrens. Av de
som anvander LinkedIn idag ar det cirka 1 procent som ar aktiva och tar plats i nyhetsflddet.
Om ett par ar kommer fler och fler att ta positioner och det kommer att bli svarare att bryta
igenom.

Det &r alltsd just nu du bor satsa pa Linkedin.

Vi pa LinkedKurs har aven markt att manga som anvander LinkedIn natverket inte har en
uttankt strategi nar de marknadsfor sig.

Aven om fler och fler har borjat se vardet av denna plattform ar det fortfarande langt ifran
alla som har detta klart for sig, vilket resulterar i att man gar miste om en hel del mojligheter.

S
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| den har guiden delar vi darfor
med oss av var fem-stegs metod
for din framgang pa LinkedIn:

(é LinkedKurs

5: Engagera och marknadsfor

4: Bygg ditt nitverk g

3: Hitta de ratta personerna

2: Skapa din Linkedin-profil

1: Identifiera ditt fokus

1. ldentifiera ditt fokus
2. Skapa din LinkedIn-profil

3. Hitta ratt personer.
4. Bygg ditt natverk

5. Engagemang och marknadsfoéring

Lycka till! €
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1. Identifiera ditt fokus

En viktig framgangsfaktor pa LinkedIn ar att man har satt en klar strategi och mal for LinkedIn.
Detta gar helt enkelt ut pa att forst och framst bestamma ditt fokus/mal och sedan kartlagga
vilken malgrupp det ar du behéver komma i kontakt med.

Vad ar ditt mal med LinkedIn?

Fler kontakter? Vad for typ av kontakter?
Salja mer?

Tankeledarskap?

Nytt jobb?

Utveckla din karriar?

Bygga ett kraftfullt natverk?
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2. Skapa din LinkedIn-profil

Oavsett om du anvander LinkedIn aktivt eller inte for att sdka jobb kan du rakna med att
rekryterare och arbetsgivare kommer att kolla upp din profil pa LinkedIn for att skapa sig en
en sa bra bild av dig som mojligt. Har har du alltsa en stor chans att ytterligare imponera pa
rekryterare och en eventuell framtida arbetsgivare, sa se till att oddsen ar pa din sida sa att
du inte gar miste om en stor mojlighet.

Malet har ar att strukturera din profil s den skapar intresse, maximalt engagemang och
attraherar de ratta professionella maojligheterna

Din optimala yrkestitel

Din yrkestitel ar en av de basta annonserings platserna du som person har pa LinkedIn. Borja
med att bestamma vilka/vilket sokord som du ska optimera din profil fér. Vanligtvis ar detta
den titel du vill ha eller har haft, tex. marknadskoordinator, marknadschef, eller HR chef, osv.

Formeln fér din optimala yrkestitel

[Jobbtitel i foretag ] | Jag hjalper [marknad / malgrupp] med [slut resultat]

Om du ar ute efter ett nytt jobb bor undga att falla for frestelsen att endast skriva “soker nya
utmaningar’ eller liknande. Forklara istallet vilken tjanst du soker (om du soker jobb dppet).

Exempel: “Marknadschef soker ny tjanst i Stockholm.

Om man inte soker jobb 6ppet, kan man formulera sin rubrik sa att den har fokus pa
kompetenser/erfarenhet kopplat till den tjanst du kan téankas vara intresserad av.

skriv en bra yrkestitel (Exempel)

Vera Lazarevic - 1:a [} Patric Orjala - 1:a [}
Resultatorienterad, varderingsstyrd och leveranssaker chef. Internationellt certifierad coach- och ledartrinare och
ﬁeRd'gen erfarenhet och kompetens inom bl.a. ekonomi och mental trénare | Utvecklar det meningsfulla ledarskapet!

Stockholm, Stockholms 1&n, Sverige - 500+ kontakter -
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Anvdand en professionell profilbild

Din bild skapar ditt forsta intryck, och samtidigt far de med en bra profilbild 7 ganger stérre
chans att folk hittar fram och faktiskt klickar sig in pa deras profil.

Kom ihag att LinkedIn ar ett professionellt natverk, din bild maste darfor passa in i denna
kontext, se aven till att bilden passar in for ditt yrke.

Forsok att inte vara for formell eller informell, se till att hitta balansen och se positiv ut. Vi vill
natverka med positiva manniskor helt enkelt.

Din bakgrundsbild

En central och valdigt synlig plats pa din profil och darmed en viktig annonseringsplats att
anvanda sig av ar platsen for din omslagsbild. Se darfér till att du inkluderar en omslagsbild
for att ge din LinkedIn profil ett visuellt intryck och garna nagot som har ett sammanhang
med det du gor och ditt yrke.

Skriv en bra sammanfattning

Din sammanfattning ar den centrala sektionen i din profil och detta bor klart och tydligt
vara fokuserad pa att vacka intresse hos de personer du vill komma i kontakt med, som
exempelvis kunder, samarbetspartner, rekryterare och framtida arbetsgivare.

Kom ihag att halla sammanfattningen enkel sa att den ar lattlast och vacker intresse, den bor
bygga vidare pa det du lovade i din yrkestitel.

Villmanvetameromdig,ddkan mantakontakt. Seaventillattduinkluderarkontaktinformation
sa att du gor det sa enkelt som mojligt for dina profilbesokare att kontakta.

Inkludera detta i din sammanfattning:

Intressevackande inledning

Luftighet, undvik en tjock klumpig text

°

°

® Anvand symboler/emojis/bullets for att framhéva text

® Lanka till din hemsida/blogg genom att inlkludera media under din sammanfattning
°

Inkludera en Call To Action, dvs. ett ndsta steg till dina profilbesokare
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Genom att sokoptimera din profil 6kar du sannolikheten att dyka upp hogre upp i sokresultaten
nar potentiella kunder letar efter din kompetens.

LinkedIn har en valdigt kraftig sékmotor som rangerar personer baserat pa vilka nyckelord
och sokfraser de anvander i sin profil under sin yrkestitel, sammanfattning och erfarenheter
bland annat. Dessa sokord kommer att sta ut i gult i soklistan nar du séker efter personer.

Ett tips ar att valja ut 5 till 10 sékord som ar specifika for din bakgrund och som du 6nskar att
bli hittad pa. For att hitta just dina nyckelord rekommenderar vi att du ser pa jobbannonser
for att kartlagga vilka ord som anvands for att beskriva din yrkesprofil.

Yrkestiteln/Rubrik
Sammanfattning
Ditt nuvarande yrke & tidigare arbetserfarenhet

Kompetenser och intyg

;‘))ﬂ

\ )
)0k, 0050
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3: Hitta de ratta personerna

Prospektering:

Pa Linkedin har vi tre taktiker for prospektering:

1. Avancerat sok

LinkedIn har en valdigt bra avancerat sok funktion som tillater dig gora sok pa djupet.
Du hittar fram till nastan vem som helst med denna funktion.

2. Grupper

Du kan vara medlem av hundra grupper samtidigt. Detta ger dig tillgang till hundratals
eller tusentals nya kontakter.

3. Foretag

Nar du borjar folja ett foretag kommer dven nyheter och uppdateringar fran foretaget
att visas i ditt LinkedIn-flode. Detta gor det enkelt for dig att halla dig uppdaterad kring
vad som hander, sa val pa foretaget som i branschen i fraga generellt.
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4: Bygg ditt natverk

Ditt natverk pa LinkedIn ar det viktigaste du har darfér ska du kontinuerligt jobba med detta
for att fa bast resultat! Ditt LinkedIn natverk kan fungera som en slags sékerhet runt dig och
din karriar.

Om du ar aktiv pa Linkedln och ar man av att ge varde till ditt natverk, genom att posta
relevant och intressant innehall, eller helt enkelt genom att engagera dig i deras innehall och
delta i intressanta diskussioner, kan du skapa goda relationer med ditt natverk.

“Jag kan inte lagga till personer jag inte kdnner personligen”

Detta haller tillbaka manga pa LinkedIn. Du kan gora detta sa lange du gor det pa ratt satt, da
det ar vanligt att vi bygger relationer digitalt idag.

® Ldgg till de personer du behéver for att na dina mal, dvs. Connecta med din relevanta
malgrupp

® Kom ihag att inkludera personliga och anpassade meddelanden nér du connectar, detta
ger béttre resultat i langden

® 90 - 95% missar pa detta nar de natverkar pa LinkedIn...sa har har du en konkurrensfordel
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5. Engagemang och
marknadsforing

Nu nar du har klarhet runt dina mal och vem du ska na ut till med hjalp av LinkedIn ar det
dags att kartlagga din voice och dina amnen som du ska lagga ut innehall runt.

Det enklaste ar att vadlja amnen som du ar valdigt passionerad om och tank aven pa att du
inte behdver vara en expert pa alla @mnen du valjer, du kan aven dela din upplarnings resa,
da detta ar minst lika vardefullt.

Du sitter pa massor av erfarenhet och kunskap, Kom ihag, du ar bade en som lar ut och en
som underhaller!. Folk vill ta del av din kunskap. Det ar inte svarare an sa.

Vi rekommenderar att du minst forsoker att lagga ut ett inlagg i veckan. Om du redan postar
pa Sociala Medier lagg till LinkedIn i denna processen.

Men det ar samtidigt viktigt att varierar mellan olika sorters innehall sa att din publik inte
trottnar pa dig. Du kan valja mellan Innehallstyper som text, bild, video, artikel eller en
kombination av dessa.

Engagera ditt natverk

® La&gg ut en uppdatering i veckan for att vara synlig for ditt natverk
® Tagga andra i dina uppdateringar

® Tank pa att anvanda intressant innehall for ditt natverk, du kan anvédnda ditt eget eller
andras
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Har du lust att satsa pa LinkedIn nu?
Om du blir inspirerad av att anvanda Linkedln och vill strategiskt
utnyttja denna kraftfulla plattform da har vi nagot intressant till dig:

LinkedIn Acceleratorn
Bvgg Tankeledarskap, attrahera hogkvalitativa kunder!

VL

| LinkedIn Acceleratorn sa kommer vi hjalpa dig att fa resultat med LinkedIn — du kommer fa
bade personlig uppfdljning/coachning och tillgang till en digital kursplattform som kommer
hjalpa dig att:

® Bygga Tankeledarskap med hjélp av LinkedIn — Bli en kdnd expert innanfor din bransch
® Fa nya hogkvalitativa kunder som faktiskt kan betala det du &r vard
® Lar dig hur du strategiskt ska anvanda LinkedIn

® Bygg en unik positionering runt just dig pa vérldens stérsta professionella plattform

Vi har nu hjalpt hundratals av coacher, konsulter, forelasare, experter, marknadsforare, saljare
och foretagare att lyckas med LinkedIn och Tankeledarskap!

LinkedIn Acceleratorn ar for dig som ar seriés med att lyckas med sociala medier och vill
hitta ett satt som later dig bygga din digitala business eller digitala narvaro i 2020!

Det kommer alltmer kanaler och maojligheter digitalt och i sociala medier och vi forstar att det
kan bli mycket ibland!

Vi vill ge dig en vag och en plan som bryter igenom allt detta sa att du vet vad du ska lagga
fokus pa for att skapa resultat.

Darfor har vi satt ihop detta program som kommer
inkludera:
® Tillgang till den digitala kursen LinkedIn Accelerator som kommer visa dig i 5 moduler hur du

ska skapa dkta resultat med LinkedIn som att bli en kdnd expert, attrahera kvalitetskunder
och skapa Tankeledarskap.

® Du kommer ocksa fa en personlig och skraddarsydd LinkedIn och Tankeledarskaps
coachning sa att du kommer fa en personlig plan pa vad du EXAKT ska géra for att lyckas!

® Videlar vara nyaste insikter och processer for att lyckas med LinkedIn och Tankeledarskap
i 2020!
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Vad sédger vara kunder?

2

Copyright

Bard Lerberg. SALT Christoffer og hans mange gode rdd og veiledning fikk meg til &
Art and Music. starte med & bygge min egen personlige merkevare og fokusere pé
Markedssjef SALT Art & tankelederskap - ved 4 ta i bruk Linkedin som

Music | Events |
Arrangementer | Konferanser
| Firmafester | Sauna | Ta
kontakt: baard@salted.no /  Christoffer sier aldri nei til & dele sine kunnskaper med andre. Alltid

kommunikasjonskanal. Dette har gitt meg mye synlighet og gitt
meg mange muligheter i nazringslivet som tidligere var utenkelig.

32401021, like hjelpsom og positiv - s&nn at andre kan lykkes. Ingen i Narge
February 5, 2020, B Bard was a

e s er i naerheten nar det gjelder hans kompetanse om Linkedin og

tankelederskap. Han har ogsa veert min mentor og coach nar det
gjelder a bygge mitt profesjonelle nettverk. Mine 30.000 falgere
hadde ikke fulgt meg idag om det ikke var for Christoffer sin
veiledning og coaching.

ﬁt J Tor Martin Olsen
(

Jeg tok kurs via LinkedKurs og Christoffer og etter det har jeg gatt fra

400 kontakter pa Linkedin til over 950 relevante kontakter. Jeg har ogsa fatt
innkommende business pa over 180 000,- pa bare 3 maneder ved a bruke
noen fa av de mange gode radene jeg har fatt pa dette kurset! Kan ikke
gjere noe annet enn 2 ANBEFALE g Sper meg om du lurer pa noe mer -
men meid deg pa! &

e Robert Lindberg - 1:a M
o Marknads-/forséljningschef | Hjalper bygg-...
Det finns lite over 17 000 st kontakter i mitt
natverk som jag tacksamt vill tacka, men
det finns en speciell person som jag vill
namna lite extra, Maria. Utan hans
marknadsforing och strategier, hade jag

inte haft den positionen pa LinkedIn som
jag har idag. Sa enkelt ar det bara.

Ett extra stort tack till Christoffer
Bertilsson.

@
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p imasjonsfilm for opplaering/opplysning fil bedrifter @ Animer - an
® -

[ ANIMER: Mr Linkedin ] This guy, Christoffer Bertilsson aka Mr Linkedin, has
helped Animer.no as a business to become ane of the most recognized brands in
Norway through the use of Linkedin! J4 M

ould use Linkedin

Today he gave us some new ideas and inspiration for how wi
the next 6 months, and we look forward to give our followers amazing content also

in2018/19 @&

Since our first training with Christoffer in early 2017 Animer have engaged new
dlients in totalt value of 6.4 million NOK (750KS) by using his Linkedin strategies@

This revenue has helped us create jobs for 20 amazingly talented people and we are
all thankful for all help from Christoffer! @@

hristofferBertilsson #linkedinCours
#content #contentMarketing #cont

ZanimerNC 2animer.no 2

linkedin #training
tstack 2strategy #socalMedia

@ Se Sversittning

MNeo Ross

) ’ Profit Growth Strategist |
International Entrepreneur |
Investor | Speaker

now Dubai.

”é LinkedKurs

Eddie Johansen « 1:a 5d (har redigerats)
@ Exportemballage §@ Starkwell § Forp...

Investerade i en kurs hos LinkedKurs med
Christoffer Bertilsson

och det var vart varenda krona och utgjorde
grunden fér mig pa Linkedin.

Sedan dess har man utvecklats och
anvander plattformen fullt ut och som ett
valdigt bra verktyg

| mitt arbete!

Och inte for att tala om alla trevliga
manniskor msn lart kdnna och traffat!
Och det finns fler jag vill traffa!!

Trevlig helg! @) ("

& - S5gillar

E « 4 svar

&3Pontus Roos &3 - st

Barista coach at Fogarolli. Vi hjdlper féretag med Italienskt kaffe i
varldsklass till ert event!

=
=
(]
L_;.
]
=1
)

9 @Pontus Rooséfj . 4:18 PM
Alskar LinkedIn.

5 skarpa forfragningar till ett varde av 150 000 kr p& inldgget.

Christoffer helped me to setup my LinkedIn profile, position myself
in a right way with my personal brand and my thoughleadership,
develop content to my audience’s needs and create strategies that
helped me to expand my business in Scandinavia, California, and

As a result | met so many inspiring individuals, formed strategic

alliances, got referrals and made about 40% of my total multi 6-

figure revenue from this channel last year.

| am very grateful that Chris showed me such an easy way to get

clients that | want and would be inspired to work with.

| highly recommend everything Chris has to offer!

by LinkedKurs

Copyright



Stamp


Nasta steg:

Skulle du vilja att vi personligen hjalper dig att fa lyckas med
LinkedIn?

Om du kanner att du vill fa personlig hjalp och att LinkedIn Acceleratorn ar
intressant for dig, da kan du fa boka in ett mote med en av vara radgivare dar
vi kommer bland annat kartlagga:

® Vad héller tillbaka dig for att lyckas med LinkedIn idag?

® Vilken malgrupp behover du na pa LinkedIn?

® Vart vill du vara pa LinkedIn, vad &r ditt ultimata mal?

® Vad behéver du ha pa plats for att lyckas med LinkedIn nu

Du kan boka in ditt samtal har under:

Hittar du ingen tid som passar sa kan du skicka en epost till mig pa:
christoffer@linkedkurs.se sa ordnar vi det.

Vi ser fram emot att hjalpa dig vidare med LinkedIn! @


https://linkedkurs.se/boka-in-din-strategisession-christoffer/
http://www.linkedkurs.se/samtal
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